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Chi Sono

& L 2 e
Sono un professionista con esperienze ultraventennali nei
servizi strategici e tecnologici per lI'impresa, nelle
consulenze industriali e manageriali, nella gestione
d'interventi formativi, nello sviluppo e valorizzazione delle
risorse umane e nella gestione di progetti imprenditoriali e
apertura di nuove societa.

Durante lo sviluppo della mia carriera professionale e personale ho maturato
un’esperienza multifunzionale e trasversale, questo mi permette oggi di gestire
diversi ambiti professionali e di mercato con successo.

Vi invito a visionare il mio sito www.todste.it e la mia scheda professionale.

Scheda Professionale stetod.eurocv.eu

fi Cio che mi distingue e la capacita di affrontare gli obiettivi con analisi e soluzioni
integrate, tramite quella che io chiamo "“Visione Integrata e Sistemica”, naturale
manifestazione di un “Approccio Olistico”, la piu significativa chiave di lettura in

L qualsiasi ambito possa riguardare la persona come essere umano. 3
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Sono perfettamente consapevole delle attuali difficolta socio-economiche e
finanziarie ancora in corso anche nel nostro paese, ma so anche che ogni qual volta
nella storia dell'uomo sono intercorse gravi difficolta e pericoli, solo coloro che non

hanno affidato la loro salvezza alla fatalita ed alla fortuna, ma hanno "eveoluto
mente-corpo-spirito”, utilizzando informazioni, strumenti, metodologie,
dimostrando tanto coraggio, determinazione e amore per se stessi, la vita,
I'ambiente e per gli esseri umani, hanno sempre ottenuto risultati superiori, non
solo alle loro aspettative, ma soprattutto a quelle degli altri.

~

La mia soluzione & quella di aiutarvi a comprendere come anche per voi
sia possibile, proprio in questo momento di estrema insicurezza,
essere in grado di generare delle concrete opportunita.

9 Il resto sara solo la conseguenza a quanto avete creato con il mio supporto. y

Sono convinto che l'attuale crisi sia dovuta maggiormente

all'incapacita delle persone ad interpretare gli stimoli
ricevuti ed alla inadeguatezza del nostro sapere




" Per questo particolare periodo storico, ho creato una specifica iniziativa, al )
fine di aiutare tutte guelle persone in difficolta non solo a comprendere
come poter ad oggi avere ancora fiducia nelle proprie capacita e nel
proprio futuro, ma soprattutto ad essere consapevoli di come affrontare in

L modo adatto il mondo del lavoro e degli affari. )

fDupu aver riorganizzato le mie esperienze, ho compreso quello che IEII.r'ras.-t}tII;H
fatto la differenza ed ho prodotto il Piano DISTANZA, che prevede
lI'integrazione di diversi servizi con fruizione a distanza tramite internet,
fornendo su percorsi separati ma gestiti in gruppo in modo condiviso, due
linee di servizi dedicate ad aiutare, assistere, supportare e orientare i
cittadini quali:

1 LINEA SVILUPPO BUSINESS PERSONA - rivolta a persone
appartenenti ad una delle seguenti categorie socio-economiche:

ru Famiglia
| © Studenti
I
I
I
|

o Cassintegrati
o In mobilita

o Disoccupati o inoccupati
N S e R /

I|
|
o Lavoratori subordinati I
|
|

2'- LINEA SVILUPPO BUSINESS AUTONOMO - rivolta a persone
appartenenti ad una delle seguenti categorie socio-economiche:

I
| o Professionisti |
| o Artigiani |
| o Commercianti |
I o Imprenditori I

UL S S R v

Le due linee di servizi sono parte integrante di un programma cui gli iscritti
possono accedere per sviluppare i propri progetti su come offrirsi al
mercato ricevendo assistenza e supporto online in una comunita.

Il cittadino @ prima di tutto una persona

Ogni persona ha le sue esigenze
Ogni esigenza deve essere risolta in modo sostenibile




Ricevi un'alta
personalizzazione '
alle tue
caratteristiche ed
esigenze con tuoi

progetti sul tuo

futuro

Ricevi
in base alla tua

disponibilta servizi |
che altrimenti non

troveresti
facilmente

da altri @8

' competenze in
tutti gli ambiti
coinvolti nella
 soluzione delle
y tue esigenze

Non sarai
mai da solo a
dover capire e
decidere come
risolvere le tue

esigenze

* Proprioin *
questo momento
di difficolta
anche tu puoi
avere la tua
opportunita

" Accedi
a servizi di
alta qualita a
prezzi
facilmente
gestibili da
tutti e puoi
pagare anche
b con baratto

~ Avrai il
piacere di
riscoprirti e di
rivoluzionare il
tuo modo di
affrontare la

competitivita
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Il Piano DISTANZA ¢ nato per offrire un concreto supporto allo sviluppo W

personale e professionale di chi & interessato ad essere orientato nel

diventare protagonista della propria esistenza privata e lavorativa, nel
saper trasformare le criticita e difficolta in opportunita e stimoli.

Il programma per classe socio-economica ribalta sui progetti
I'applicazione operativa di una rivoluzione culturale ed
metodologica quale migliore soluzione per affrontare le nuove
frontiere di vita (consapevolezza socio-economica e universale) e
di lavoro (applicazione del proprio operato alla societa per un
obiettivo comunitario). Gli obiettivi di ogni linea sono:

| « LINEA SVILUPPO BUSINESS PERSONA

| apprendere come personalizzare il proprio modello di

| sviluppo professionale nel mondo della produzione o

| dei servizi, al fine di saper generare autonomamente

| nuove opportunita di proficui rapporti di lavoro. Il

| prodotto, sono nuove oppurtunlta come lavoratore

| subordinato. L’obiettivo non & garantire

| un ‘assunzione, ma una soluzione personalizzata per

| aumentare le probabilita di generare comunque un

I miglioramento delle propria esistenza attuale.

I « LINEA SVILUPPO BUSINESS AUTONOMO

| apprendere come personalizzare il proprio modello di

| sviluppo imprenditoriale nel mondo degli affari, al fine
| di saper generare autonomamente nuove opportunita
| di business. Il prodotto sono nuovi clienti, progetti,

| commesse. L'obiettivo non & garantire un incremento
| dei ricavi, ma una soluzione personalizzata per

| aumentare le probabilita di generare comunque un

| miglioramento della propria competitivita aziendale.

TErAMINSY 1% LMY

Non offro magie ma solo armonia d'intenti

Il piacere di poter essere utile agli altri




Sviluppo Business PERSONA
Mappatura delle Azioni

PROGRAMMA

Area Professionale

ATTITUDINI
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PERCEZIONE NUMERICE
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COLWOOW

i

I

1

I

I

i

i

1

I

i

i

i

I

1

i

I

: Consapevaolezza
I

I

I

I

i

I

i

I

1

I

i

i

i

I s
: competitivita
i




Sviluppo Business AUTONOMO
Mappatura delle Azioni

PROGRAMMA

\
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Area Imprenditoriale
TEST di

Ir:
MEMORIA

TEST di CON E ECCELLENZA
RAGIONAMENTD

STAUTTURAZIONE OSHETTR
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AMMINISTRATIONE

Migliore gestione
relazioni

LOMUNICAZIBRE

Migliore gestione
clienti

progetti

Migliore gestione

LEGE & NORMATIVE

commesse

Migliore
competitivita
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Struttura del programma
Qualunque sia il programma prescelto in base alla classe socio-economica, la struttura
portante del progetto che lo realizza e su cui tutte le attivita sono sviluppate & la
medesima. Ogni programma ha i suoi obiettivi, dai quali sono pianificate le relative attivita
per ogni progetto concepito. La durata del programma varia a seconda di quanto tempo si
vuole dedicare per l'ottenimento dei propri obiettivi. Tutti i programmi realizzano tramite i
progetti I'impegno di ricercare I'armonia tra cio che si vorrebbe fare, si dovrebbe fare e che
si pud al momento sostenere, seguendo il moto "Divertirsi lavorando”.

% ey

(Fase 1 - COMPRENDERE )
La prima fase & dedicata alla comprensione di cosa offro, di cosa € possibile fare in questo periodo storico e

Ldell'impcrtanza della qualitad del nostri pensier. 1]

(Fase 2 - COMUNICARE i
La seconda fase & dedicata alla riscoperta ed alla rimodellazione della nostra figura personale e professionale

LEd all'importanza di saper mantenere nel tempo un proprio modello di pensiero-azione-reazione. -

(Fase 3 - ESSERE it
La terza fase punta ad uno degli aspetti pil importanti, il proprio essere sé stessi, Non & mai tanto importante

\ 'evento da gestire ma piuttosto come questo sia interpretato e percepito dalla persona. /)

(Fase 4 - EMERGERE )
La quarta fase & rivolta alla definizione o almeno all'emersione di una prima serie di abiettivi, sulla quale

\ generare delle strategie & su cui saranno abbinate delle attivita specifiche nel tempo. )

g et
Fase 5 - TRASFORMARE

La quinta fase si concentra su come operare, su quali fronti, quali metodologie & strumentazioni, quali tecnologie e
sistemi. Questa fase da importanza alla trasformazione del pensiero in azione e di conseguenza in valide
kr.tmhahilité di risultato.

ey
(Fase 6 - SIMULARE k-
La sesta fase approccia un primo tentativo di applicazione di quanto si & decisi a realizzare. Tentativo svolto in
k_mi:l-r:lElIl't.E\ possibilmente di prova e test, alla ricerca di possibili miglioramenti e verifiche alle proprie convinzioni. o
(Fase 7 - PROGETTARE e
La settima fase & dedicata alla stesura di un proprio progetto, Saputo come fare & cosa fare & pil facile definire
\un progetto esecutivo su cui rivolgere le nostre risorse. ¥,
(Fase 8 - CONDIVIDERE )

L'ottava fase & rivolta al confronto, alla condivisione, al riscontro, al controllo ed alla verifica, di quanto monitorato
\ nelle fasi precedenti, Si ricerca un ulteriore margine di miglieramento al proprio operato ed alle proprie convinzieni. )

(Fase 9 - ANALIZZARE by
La nona fase & dedicata all'analisi dei risultati comungue ottenuti ed alla lettura e comprensione di questi
kp-erseguendo un‘analisi integrata, utile per ulteriori cicli di programmagzione del proprio progetto,

© 0 N O U A W N =

iy
(Fase 10 - MIGLIORARE )

1 0 L'ultima fase & dedicata totalmente all’autocritica, alla riflessione, al confronto soprattutto al proprioc operato,
kriperf:ﬂrrendn pensiero, azione e risultati. Dedicando una maggior attenzione a sé piuttosto che agli altri. 4

Il cittadino @ prima di tutto una persona

Ogni persona ha le sue esigenze
Ogni esigenza deve essere risolta in modo sostenibile




Per poter ricevere i miei servizi devi attivare un mandato

Questi sono quelli per gli indecisi
PROMO

Durata Prezzo Accesso

30/04/2013

Scegli in base alla tua classe socio-economica

Accesso
Tutti i servizi ONLINE

3 = = T Periodo di ca. 30 min.
Lavoratori Subordinati definito per il

Lav, Autonomi & Imprenditori colloquio esclusive
30/04/2013 online

Studenti & Disoccupati & Diversabili

ESARLO ROV A DL

Pensi di non averne bisogno, confrontati con me!
Non hai le idee chiare, prova per 1 mese!



Durata di attivazione breve sufficiente per organizzarsi
Utile per chi ha una maggior autonomia e consapevolezza

UFFICIALI

Scegli in base alla tua classe socio-economica

Durata Prezzo Accesso
BASSO '
3 mesi Tutti i servizi ONLINE

Periodo di ca. 30 min.

Classe Socio-economica m
Studenti & Disoccupat] & Diversabili € 90,00 € 120,00 definito per il
ordinati € 200,00 € 260,00 colloquio esclusiva
i & Imprenditori €250,00  €340,00 38)04/2013 entine

Pensi di poter essere abbastanza autosufficiente?
Sei convinto di non avere grandi esigenze?




Durata di attivazione media efficacie per passare all'azione
Utile per chi desidera essere supportato nella realizzazione

UFFICIALI

Scegli in base alla tua classe socio-economica

Durata Prezzo Accesso
6 mesi
= ST Tutti i servizi ONLINE
€ Izﬂ,ﬂﬂ € Iﬁﬂ,ﬂ'ﬂ Periodo di ca. 30 min.
definito per il
vorat € 300,00 € 400,00 colloguio esclusivo
av. Autonomi & Imprenditori € 400,00 € 520,00 30/04/2013 online

Perche scegliere i miei servizi?
Quali sono le convenienze per le aziende?




Durata di attivazione alta dedicata all'ottimizzazione
Indispensabile per chi vuole avere il massimo da se stesso

UFFICIALI

Scegli in base alla tua classe socio-economica

Durata Prezzo Accesso
12 mesi

B by e Tutti | servizi ONLINE
Studenti & Disoccupati & Diversabili € 140,00 € 200,00 Periodo di ca. 30 min.
definito per il
ordinati € 380,00 € 520,00 collogquio esclusivo
1i & Imprenditori € 570,00 € 730,00 30/04/2013

online

“L'uomo e nato libero,
ma spesso la sua mente non lo sa
specie se il suo spirito non glielo ricorda”




Ho terminato la prima fase di presentazione generale del mio
Piano DISTANZA.
La prossima fase & destinata alla definizione di un'appuntamento
on line per meglio conoscerne i dettagli.
L'appuntamento sara governato da una presentazione con la quale
verificare come poter passare all'azione attivando uno dei miei mandati.
Queste le possibili tue scelte:

- SO : o,
1 PASSARE ALLA FASE SUCCESSIVA - l'iniziativa t'interessa ed
esistono delle potenzialita da verificare, quindi puoi investire delle
risorse per una migliore valutazione.
A

S

2 fINTERESSE CONDIZIONATO - il tuo interesse & concreto ma iIW
momento per varie ragioni, non & quello adatto, per cui vuoi
procedere ma solo per una verifica finalizzata ad orientare le tue

prossime decisioni.
e o

3 ) - ) N

3 NESSUN INTERESSE - non hai alcun interesse, per cui non vuoi
procedere ulteriormente ad alcun approfondimento informativo su

__questa iniziativa.

i
In relazione al tipo di risposta ai punti precedenti, ti prego di seguire le i
seguenti indicazioni: 4
. -
1 Chiamami ora, conferma il tuo interesse operativo e definisci
kun'appuntamentn con me. '

= B
Prima di metterti in contatto con me per definire un'appuntamento

e confermare il tuo interesse condizionato, verifica dal mio sito se
esistono altre tue esigenze che io possa soddisfare tramite altri
kservizi (dalla home page, Mappatura servizi offerti).

2

A S

3 rSe non vuoi contattarmi, almeno inviami un messaggio di posta
elettronica in cui confermi il vostro disinteresse.

Ti consiglio comunque di visionare dalla home page la sezione

Mappatura servizi offerti, al fine di verificare se posso esserti utile

L in qualche altra tua esigenza personale e/o aziendale.

Finisce la Fase Contatto

Prossima Fase Appuntamento
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